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Ing. Halka Balackova, MBA, PCC

Vzdélani a praxe:
VSZ Praha, obor rostlinné biotechnologie, 1986 - 1991
MBA Durham University Business School, 1993 — 1994

A dalsi souvisejici s koucovanim:
e Vycvik v systemickém pfistupu ke klientovi, ISZ Praha, 2001
e Systemicky management |l all., ISZ Praha, 2004
e The Art and Science of Coaching (TASC), Erickson College Kanada, 2005 - 2006
e Training the Trainers for Coaches, Erickson College Kanada, 2007, 2008
e NLP for Coaches, Erickson College Kanada, 2007.
e Dream and Metaphores, Erickson College Kanada, 2008.
e The Advanced of Spirit, Erickson College Kanada, 2008.
e Spiral Dynamics, 5 Deep Integral , 2009
e Jak NASA buduje tymy, Erickson College Kanada, 2011.

e 10 let — project management v oblasti marketingu, HR a vzdélavani manazer( u firem Apple
Computer, Botanicus, CNP Consulting, Zeneca a CS-Project.

e 9 let — lektorska cinnost (trénink manaZert v oblasti tzv. mékkych dovednosti — komunikace,
obchodni dovednosti, vyjednavani, time a stres management, management a vedeni lidi,
prezentace, osobni rozvoj),

e 8 let—aktivni koucink tym( a jednotlivcl (paralelné spolu s tréninkem).

Moje pojeti koucinku:
e zaméfuji se na sféru podnikani, individualni a predevsim tymovy koucink;
e pomdaham klientlm vytvofit si zajimavou a napliujici vizi toho, kym budou a co budou délat;
e hledam s klienty jejich vlastni zdroje a nejlepsi cesty jejich vyuziti;
e vedu klienty ke dlouhodobému rozvoji a pfekonavani prekazek,
e doprovazim klienty na této cesté tak, aby v celém procesu kouéovani piné dtivéfovali sami
sobé a méli ze svého konani i pokroku radost;

Jak Fikal Emil Zatopek: ,,Do druhého patra nevyskodite naraz, ale i do patého muzete dojit, pajdete-
li krGcek po krucku.”

Co jsem diky koucinku objevil/a ja sam/a:

Diky koucinku jsem si potvrdila, Ze nejlépe délame to, co déldme radi. V. mnoha ohledech to

v dnesnich firmach pfilis neplati, a tak lidé hledaji nové cesty naplnéni sebe sama. Pokud kou¢
poskytne klientovi divéru, poskytne mu také oporu dosahnout to, co klient potfebuje. A tim se mlze
posouvat nejenom klient, ale také firmy a celd spolecnost kupredu.




